Um unser Team im Hauptsitz in Bottrop zu erweitern,
suchen wir eine dynamische und ehrgeizige Personlichkeit als

(m/w/d) DIY-Branche

lhre Aufgaben

« In erster Linie betreuen und entwickeln Sie bestehende
Kundenbeziehungen im DIY-Segment weiter, insbesondere
mit Baumarkten und im Online-Handel.
Zudem erkennen Sie neue Geschaftspotenziale durch
Markt- und Wettbewerbsanalysen.

+ Neue Kunden sowie strategische Partnerschaften im
eCommerce-Bereich identifizieren Sie selbststandig und
setzen gezielte Vertriebsstrategien zur Absatzsteigerung
erfolgreich um.

« Ihre Verhandlungskompetenz stellen Sie bei Vertrags-
abschlussen mit Entscheidungstragern unter Beweis und
sorgen fur eine langfristig erfolgreiche Zusammenarbeit.

« Enge Zusammenarbeit mit den Abteilungen Marketing,
Produktmanagement und Logistik ist fur Sie selbstver-
standlich, um eine optimale Betreuung unserer Kunden
zu gewahrleisten.

+ Neue Produkte prasentieren Sie Uberzeugend, bieten
Schulungen an und reprasentieren unser Unternehmen auf
Messen und Branchenveranstaltungen, um das Netzwerk zu
erweitern und die Kundenzufriedenheit zu férdern.

Uber Ultrament

Wir sind ein Schwesterunternehmen der MC-Bauchemie, eines
weltweit agierenden Familienunternehmens der bauchemischen
Branche. Unsere Produkte vertreiben wir mit Erfolg liber die Bau-
und Heimwerkermarkte in Europa.

Packen wir's an

="
WWW.ULTRAMENT.DE

lhr Profil

+ Abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung
oder ein erfolgreich absolviertes Studium im Bereich
Betriebswirtschaft, Marketing oder Bauwesen

+ Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb wiinschenswert,
idealerweise in der DIY-, FMCG-Branche oder im eCommerce
Umfeld

- Sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse sowie
Erfahrung im Umgang mit MS Office sind unumganglich

- Eigenverantwortliche, strukturierte und l6sungsorientierte
Arbeitsweise sowie eine ausgepragte Hands-on-Mentalitat
mit Reisebereitschaft

- Organisatorische Starke gepaart mit gewandten Kommunika-
tionsfahigkeiten und hohen Kundenorientierung sowie der
Fahigkeit, komplexe Vorgange zu strukturieren und optimieren

Unser Angebot

Als inhabergeflhrtes mittelstandisches Unternehmen ist
Ultrament in Deutschland und dem europaischen Ausland
erfolgreich. Wir leben flache Hierarchien, kurze Entscheidungs-
wege und groRe Gestaltungsfreiheit. Unsere Mitarbeitende
profitieren von individuellen Entwicklungsmdglichkeiten, der
Sicherheit eines profitablen Unternehmens und von attraktiven
Zusatzleistungen.

Bewerben Sie sich bei ULTRAMENT!

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung in PDF-Format (insbesondere
Lebenslauf und Gehaltsvorstellung) unter Angabe der Referenz
UT-ACC-010425.

Gerne stehen wir auch vorab fiir Riickfragen zur Verfligung.

Ihre Ansprechpartnerin: Frau Jasmin Janknecht
Ultrament GmbH + Am Kruppwald 1 - 46238 Bottrop

karriere@ultrament.de



